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Ice Breaker

Have you:

fundraised before

understand the fundraising process
discussed fundraising before

established fundraising strategy and goals
talked to a potential funder before
submitted a funding proposal before
successfully raised any funds

raised or acquired any non-monetary

contributions

the tools and relationships it needs to

fundraise

Excited to be fundraising champion

Avez-vous :

collecté des fonds auparavant

compris le processus de collecte de fonds
discuté de la collecte de fonds auparavant
etabli une stratégie et des objectifs de
collecte de fonds

parlé a un bailleur de fonds potentiel avant
soumis une proposition de financement avant
réussi a collecter des fonds

collecté ou acquis des contributions non
monétaires

contributions non monétaires

les outils et les relations dont il a besoin pour
collecter des fonds

Enthousiaste a l'idée d'étre le champion de Ia
collecte de fonds



FUNDRAISING: THE WISDOM OF LA COLLECTE DE FONDS :

COLLECTIVE LA SAGESSE COLLECTIVE

Biggest challenges you have faced Les plus grands défis auxquels vous avez été
when fundraising? confronté lors de la collecte de fonds ?
Biggest success fundraising? Votre plus grande réussite en matiere de

collecte de fonds ?

What skills and/or capacities do you
need? De quelles compétences et/ou capacités

avez-vous besoin ?



10 Sustainability Factors

People Factors

Equity and inclusion Strong ties between

embedded in design partners

Broad community
engagement

Resource Factors

Adequate human and Partners contribute to

shared outcomes

financial resources

Process Factors

Compelling Case

Ongoing reflection
drives work and learning

Impact Factors

Data and Evidence
informs approach

Progress and Impact is
tracked and reported

Influence policy and
systems change

10 facteurs de pérennité

Facteurs liés aux personnes

Equité et inclusion
incorporées
dans la conception

Liens étroits
entre les partenaires

Mobilisation
de la communauté
dans son ensemble

Facteurs liés aux ressources

Ressources humaines Contributions

et financiéres des partenaires aux
adéquates objectifs communs

Facteurs liés au processus

Argumentaire Réflexion
convaincant comme

et apprentissage
moteur du travail continus

Facteurs liés a I'impact

Recours aux données Suivis et rapports
et aux preuves pour concernant le progrés
faconner l'approche et Fimpact

Influence sur les
changements politiques
et systémiques




Your easiest prospects are your existing
supporters

Friends will trust other friends & can
introduce you to new friends

Spend at least 80% of time understanding
your new friends and 20% of your time
talking about you (we spend a lot of time
doing research)

Focus on relationship building and see
donors as more than money (ideas,
connections, opportunities)

Vos prospects les plus faciles sont vos
partenaires actuels

Les amis font confiance a d'autres amis et
peuvent vous présenter a de nouveaux amis.

Passez au moins 80 % de votre temps a
comprendre vos nouveaux amis et 20 % a
parler de vous (nous passons beaucoup de
temps a faire des recherches).

Concentrez-vous sur |'établissement de
relations et considérez les donateurs comme
étant plus que de l'argent (idées,
connexions, opportunités)



SHIFTING HEARTS AND MINDS
ABOUT FUNDRAISING

What beliefs might be holding you
back?

How can a friendraising approach
impact your fundraising approach?

CHANGER D’AVIS
SUR LA COLLECTE DE FONDS

Quelles sont les croyances qui vous
limitent ?

Comment l'approche de la “collecte
d’ami(e)s” peut-elle influencer votre
approche de la collecte de fonds ?



A FEW TIPS FROM FUNDERS

Have passion
Have a pitch (communicating impact)
Practice, practice, practice your pitch

Practice the dynamic between the
people from your team

Be organized

QUELQUES CONSEILS
DES BAILLEURS DE FONDS

Ayez de la passion
Ayez un pitch (communiquer |'impact)

Pratiquez, pratiquez, pratiquez votre
pitch

Pratiquez la dynamique entre les
membres de votre équipe

Soyez organisé



RESOURCING YOUR COLLABORATIVE RESOURCING YOUR COLLABORATIVE

. . . - Budget Need Resources Required Key Relationships Fundraising Tools Next Steps
Budget Need Resources Required Key Relationships Fundrmsmg Tools Next St.ePs X What do you need to How much? When? Who should you be What fundraising What actions will you
What do you need to How much? When? Who should you be What fundraising What actions will you
acquire? What exists that For how long? talking to meet this avenues could you use? take? What help do
you can leverage? need? you need?

acquire? What exists that For how long? talking to meet this avenues could you use? take? What help do
you can leverage? need? you need?
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WRAP-UP & REFLECTION

Any lingering questions?

What supports do you
need in fundraising and
building towards your
sustainability?

LE PLAN D'AUJOURD’HUI

Avez-vous des
guestions?

Quels sont vos besoins
en levée de fonds ou
pour assurer la pérennité
de vos initiatives?



Parking Lot



THANK YOU! MERCI

DEEPENING COMMUNITY

BUILDING YOUTH FUTURES
CLIMATE TRANSITIONS

|| ENDING POVERTY

Canadi vieran: communities
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